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"8 Punkter Som Attraherar Besokare
och Som Okar Din Lonsamhet™

H ar har du en checklista éver olika komponenter som gor din webbsida mer
attraktiv.

Jag har delat upp listan i vad jag anser de viktigaste forst och de som ar "trevliga” att
ha senare. Kom ihag att dessa punkter sjalvklart kan variera nagot beroende pa vilken
typ av webbplats och besokare som du vill attrahera.

1.

Forklara din webbplats syfte direkt och tydligt.

Se till att gora detta sa fort som mojligt. Dina bestkare stéller sig hela tiden fragan om
de verkligen har landat pa ratt webbsida.

Du behdver ocksa snabbt kunna besvara fragan de staller sig ”vad innebar detta for
mig?”. Lyckas du inte med det sa ar dina besokare redan vidare pa nasta sida — anda
anvander inte mer 10 % av alla Online denna teknik!

2.

Skapa en personlig kansla pa webbplatsen.

Ett fotografi pa webbsidan bidrar till en personlig form av samhérighet speciellt for
besdkare som ar av visuell natur. Clip Art bilder kan uppmarksamma dem, men skapar
knappast en personlig kansla for besokaren.

Det kan for manga vara befriande att kanna som om vi kdnner personen ifraga aven
om vi inte alls "k&nner” han eller henne. Men vi ser att det ar en verklig person — som
inte ar sarskilt annorlunda an oss sjalva.

Stéll dig denna fraga. Skulle du hellre gora affarer eller samarbeta med...



e Enanonym person som verkar omdjlig att komma i kontakt med
Eller...

o En offentlig person som verkar precis lika verklig som du?
Sjalvklart kan man fa fram sin personlighet via sitt satt att skriva och fa samhorighet
pa det viset, men det ar nagot speciellt att anvanda sin bild pa webbsidan som skapar

fortroende och trovardighet for dina besdkare.

Varfor inte prova det ar ju gratis?
Lana en digitalkamera om du inte har nagon eller scanna in nagon trevlig bild.

3.

Anvand olika metoder for att samla in dina besdkares
kontaktinformation.

Detta skall du gora sa ofta det ar mojligt. Varfor da?
Har har du svaret pa 100,000 kronors fragan.

Eftersom du skapat en webbsida och tar dig tid att lasa detta nyhetsbrev sa antar jag
att du ar serios och att du troligen vill fa din verksamhet Online att vaxa.

Marknaden Online ar ju enorm eftersom vi inte ar begransade utav avstand, men
fragan ar hur mycket av den marknaden som du nar ut till idag dvs. hur stor ar din del
av den stora kakan, eller hur mycket av marknaden kan du na ut till?

Det ar foljande tva parametrar som helt och hallet avgor din del av kakan.

Trafiken till din webbsida + Storleken pa listan med dina prenumeranter
Till exempel 50,000 besokare kommer att géra din webbplats mer I16nsam &an 5,000
besokare och pa samma satt kommer 5,000 prenumeranter gora din webbplats mer
I6nsam an 50 stycken.

Sa borja redan idag att skapa en lista med prenumeranter, 6vertraffa dem
med nyttig och anvandbar information, skapa fortroende och darefter
samarbete.

Sa hur far du dem att dela med sig av sina kontaktuppgifter for ett eventuellt framtida
samarbete? Det svarar jag pa i nasta punkt pa listan.

Nu borjar vi verkligen komma nagon vart.



4.

Skapa erbjudanden utav varde for att vinna deras fortroende.

a) Anordnaen tavling.

Om ett gratis nyhetsbrev inte verkar ratt metod for din webbplats sa kanske tavlingar
manadsvis kan vara en succé. Detta ar en bevisad metod for att samla in
kontaktuppgifter ifran eventuella kunder Offline och fungerar lika bra Online.

b) En Gratis E-bok

Detta kan vara en riktigt bra idé beroende pa vilka tjanster du erbjuder. Till exempel
en webbsida som handlade hur man handlar med aktier skulle troligtvis fa en massa
nya prenumeranter om man erbjod en gratis E-bok i utbyte som t.ex. ”10 Saker Du
Maste Kanna Till Om Du Handlar Med Aktier 1 ar”.

Sjalvklart s maste du skapa en e-bok men kom ihag att den inte behover vara 100
sidor lang sa lange den innehaller riktigt bra och anvandbar information.

Ett annat alternativ kan vara att skaffa rattigheterna till andra e-b6cker som andra har
skrivit och erbjud dessa pa din webbsida.

Ett tredje alternativ kan vara att lata en frilansare skriva boken at dig om du sjalv inte
har tid. Forvanta dig att betala mellan $15 till $50 per timme for detta.

Har ar nagra lankar for detta — det finns aven folk som skriver pa svenska dar:

www.elance.com
www.freelancer.com

c) Gratis Nerladdning av Verktyg eller Dataprogram

Saljer du ett dataprogram idag sa ar det oslagbart med gratis nerladdning utav
testversion forst sa att de sjalva kan prova och kénna. Precis som manga tillverkare
och programmerare gor pa www.download.com


http://www.elance.com/
http://www.freelancer.com/
http://www.freelancer.com/

d) Gratis Email-kurs

Erbjud en mini-kurs inom dmnet ar ett annat effektivt satt att 6ka antalet kontakter till
din lista. Folk alskar att fa saker och ting gratis, sa erbjuder du dig att lara dem nagot
inom ett Aamne som intresserar dem sa skapar du inte bara din lista utan dven din
trovardighet.

e) Tillgang till Privata Medlemssidor

Dér du later dina besokare fa tillgang speciella medlemssidor dar de sjalva kan hamta
anvandbar information eller nytta hjalpmedel.

5.

Skapa en Toppbild eller Logotyp med hog kvalitet

Om du har en webbsida som innehaller mycket information, artiklar mm sa kan det
racka med en proffsig toppbild 6verst pa sidan som talar om syftet med sidan istéllet
for en komplett hemsidemall. Som t.ex. toppbilden 6verst pa denna sida.

Om du inte anser dig sjalv vara en bra grafisk designer anlita ett proffs eller skaffa
prisvarda mallar for toppbilder (headers pa engelska).

Du kanske till en bérjan kan anvanda gratis mallarna som du fick via www.hemside-
mallar.com eller om du vill ha ett &nnu storre utbud av toppbilder och logotyp mallar
ta da del av vart erbjudande idag — Klicka har.

6.

Skaffa dig ett eget domannamn sa fort som maoijligt

Detta borde inte ens vara ndgon punkt pa listan. Det ar absolut nédvandigt att skaffa
en egen doméanadress om nagon overhuvudtaget skall ta dig pa allvar. Tank dig sjalv
om nagon vill skapa ett samarbeta av nagot slag med dig och har hemsideadressen :

http://freewesites.com/web/aonrkds3435/45/filur.htm och en hotmail adress pa
sidan for kontakt. (ouch!). Da springer i alla fall jag direkt.

Billiga doméanadresser kan du kdpa pa manga olika stallen. Jag sjalv brukar anvanda
www.Loopia.se eftersom de &r prisvarda och har ett bra system for hur man hanterar
sina domannamn. Ett tips ar inte kdpa domannamnet om .com adressen ar upptagen
samt att forsok att ha bade .se och .com for annars riskerar du att forlora trafik till
andra i onddan.

Det ar ju lite retligt om du har byggt upp ett vinnande koncept och s kommer en sida


http://www.hemside-mallar.com/
http://www.hemside-mallar.com/
http://www.excellence-team.com/makemoney.htm
http://freewesites.com/web/aonrkds3435/45/filur.htm
http://www.loopia.se/

som inte vill bli forknippad med eller en konkurrent och skaffar samma adress fast
med .se adressen.

Ett annat bra alternativ for billiga adresser &r www.namecheap.com

1.

Var konsekvent med din design
Valj en design och anvand samma stil pa alla dina sidor ihop med din logotyp. Lat inte
varje sida se annorlunda ut for besokaren som sa manga olika privata hemsidor gor

idag. Det ar distraherande och forvirrande och dina besokare kanske inte ens tror att
de &r kvar pa din webbplats.

8.

Se alltid till att ha anvandbar information pa dina webbsidor
Anvéanda garna en "vanliga fragor” funktion (FAQ) forklara och svara pa vanligt

forekommande fragor dar. De flesta storre och seriosa webbplatser har néstan alltid en
kalla av hjalpsam information.

BONUS TIPS

For att ytterligare bygga pa punkt nummer tva som handlade om att skapa en mer
personlig kansla sa har du har ett gyllene tips.

Skriv handskrivna meddelanden foér dina bestkare for vissa saker som du vill
understryka om det passar in pa din layout da forstas.
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Det ihop med din bild kommer att kunna géra besdkarens upplevelse &hnu mer
personlig.

Tester har visat att handskrivna meddelanden har 0kat svarsfrekvensen for bestkare
jamfért med "vanlig” text.

Samtidigt som du inte skall skapa hela sidor med handskriven information, men det
kan vara ett utmarkt satt att skapa uppmaérksamhet pa valda delar pa din sida.

Har ar ett exempel ifrdn en utav mina sidor, du kanske t.o.m. kanner igen den ;-)


http://www.namecheap.com/

"Du Kan Idag Ladda Hem
Nedanstdende
Webbsidegrafik Helt GRATIS!"
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Detta kan du goéra genom att sjalv skriva och sedan scanna in skriften eller genom att
anvanda ett typsnitt som blir som handskrift (som enligt min mening ser proffsigare
ut an en scannad historia)

Jag kommer nu att ge dig verktyg helt gratis som hjalper dig att skapa handskrivna
meddelanden precis som de ovan.

Du kan ju sjalvklart inhandla typsnitt som hanterar handskrift (vissa av dem ar riktigt
dyra) for dina speciella meddelanden eller sa anvander detta verktyget precis som jag
istéllet.

Sidan heter vLetter.com och har har du lanken:

http://www.vletter.com/design_visitor.htm.

Prova dig fram och lagg till lite handskrivna meddelanden dar det passar pa din sida.
Lycka till!

/Jonas

P.S.

Vill Du Spara Pa Dina Kostnader For Grafisk Design for Dina Webbsidor, Genom Att
Enkelt Och P& Mindre An 3 Minuter Skapa Egen Professionell Grafik?
Vi har satt ihop ett komplett paket med proffsig grafik! for mer info Klicka Har

http://www.hemside-mallar.com



http://www.excellence-team.com/Web/freeo2.htm
http://www.vletter.com/design_visitor.htm
http://www.excellence-team.com/Web/freeo2.htm
http://www.excellence-team.com/



